
Warum der POS heute so wichtig ist  
Der Point of Sale ist einer der entscheidensten Momente im Marketing. 
Kaufentschlüsse werden hier oft in wenigen Sekunden direkt am Regal oder 
vor dem Display getroffen.

Die wichtigsten Hebel am POS.
Zwei der zentralsten Hebel einer 
erfolgreichen POS-Kommunikation 
basieren im Kern auf diesen Prinzipien:

Klarheit: Eine Botschaft und eine klare
visuelle Führung sorgen für sofortiges
Verständnis.

Aktivierung: Es soll eine direkte Handlung
ausgelöst und nicht nur informiert werden.

Aktivierung am POS.
Stark konzipierten Materialien lösen 
konkrete Handlungen aus.

QR-Codes bieten Mehrwert: 
Rabatte, Tutorials, Produktinfos, Aktionen 
 
Displays mit klarer Führung: 
eine Botschaft + ein CTA  

Aufsteller als Entscheidungshilfe:
Orientierung statt Überladung  

Klarheit schafft Aufmerksamkeit. 
Im POS-Umfeld gewinnt nicht die lauteste,
sondern die klarste Kommunikation. 

eine zentrale Botschaft pro Fläche 

starke Kontraste, eine klare Hierarchie  

reduzierte Gestaltung ohne Überladung  

visuelle Führung hin zum Produkt  

Für mehr Aufmerksamkeit am Point of Sale. 

Ihr POS-Guide!



Best Practices & Quick Wins:

eine Botschaft pro POS-Element 

QR-Codes immer mit echtem Mehrwert
verknüpfen 

Material aus 2 – 3 Metern Entfernung
testen  

klare Call-to-Actions nutzen
      (jetzt testen, sichern, mehr erfahren)  

Typische Fehler am POS:

überladene Gestaltung ohne Fokus  
QR-Codes ohne Nutzen  
keine klare Handlungsführung  
zu viele Botschaften auf kleiner Fläche 

Fazit:
Ein starker POS reduziert Komplexität, 
schafft Klarheit und führt konsequent zur
Handlung.

Social Extension am POS.
Der POS endet nicht im stationären Raum.
Erfolgreiche Konzepte verbinden offline und
online.  

Instagrammable Spots 
       für Nutzercontent 

QR-Codes zu Social Content 
       oder Kampagnen  

Hashtags direkt am POS 

Kampagnenwelt über alle Kanäle hinweg 

Ihr POS-Guide!

weitere Notizen

Für mehr Aufmerksamkeit am Point of Sale. 
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